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１．平成24年8月期 第2四半期決算の概況
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平成２４年８月期 第２四半期概況平成２４年８月期 第２四半期概況

平成２４年８月期平成２４年８月期 第２四半期の概況第２四半期の概況

・・ 欧州債務危機、世界経済の減速懸念を背景に、歴史的な円高や株価低欧州債務危機、世界経済の減速懸念を背景に、歴史的な円高や株価低

迷の長期化などにより先行きが不透明な状況が続いていた。迷の長期化などにより先行きが不透明な状況が続いていた。

・・ 住宅着工件数は当社主戦場の東海圏は緩やかな下降基調にある様子で住宅着工件数は当社主戦場の東海圏は緩やかな下降基調にある様子で

あった。あった。

方 社 受注状 お び 渡状 増加傾向 あ また 建住方 社 受注状 お び 渡状 増加傾向 あ また 建住・・ 一方、当社の受注状況および引渡状況は増加傾向にあり、また、戸建住一方、当社の受注状況および引渡状況は増加傾向にあり、また、戸建住

宅の引渡しを一部前倒ししたこと等により期初予想を上回る業績となった。宅の引渡しを一部前倒ししたこと等により期初予想を上回る業績となった。

中核ビジネスである土地付オーダーメイド住宅事業に注力中核 あ 付 ダ 住 事業 力
・・ 徹底した「攻めの営業」と「適正価格による販売」により、利益を確保。徹底した「攻めの営業」と「適正価格による販売」により、利益を確保。

・・ 積極的な仕入れに加え、効率的な販売に注力。積極的な仕入れに加え、効率的な販売に注力。

・・平成２３年１１月平成２３年１１月にに営業本部、建設本部、管理本部、経営本部の４本部体制とし、営業本部、建設本部、管理本部、経営本部の４本部体制とし、

徹底した業務効率化を継続して推進
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意思決定の迅速化と事業運営の強化を図った。意思決定の迅速化と事業運営の強化を図った。



業績サマリー 損益計算書業績サマリー 損益計算書

連結ベース

平成平成2323年年88月期月期((第第22四半期四半期)) 平成平成2424年年88月期月期((第第22四半期四半期))

（単位：百万円 単位未満切捨て）

平成平成2323年年88月期月期((第第22四半期四半期)) 平成平成2424年年88月期月期((第第22四半期四半期))

金額金額 構成比構成比 金額金額 構成比構成比 増加額増加額 前年比

売上高売上高 13,06013,060 100.0%100.0% 15,92015,920 100.0%100.0% 2,8602,860 21.9%

売上総利益売上総利益 2 7082 708 20 7%20 7% 3 2473 247 20 4%20 4% 538538 19 9%売上総利益売上総利益 2,7082,708 20.7%20.7% 3,2473,247 20.4%20.4% 538538 19.9%

販売管理費販売管理費 1,9951,995 15.3%15.3% 2,0152,015 12.7%12.7% 2020 1.0%

営業利益営業利益 713713 5.5%5.5% 1,2311,231 7.7%7.7% 517517 72.5%業業 ,,

経常利益経常利益 767767 5.9%5.9% 1,3241,324 8.3%8.3% 556556 72.5%

四半期純利益四半期純利益 368368 2.8%2.8% 762762 4.8%4.8% 393393 106.8%

（単位：百万円 単位未満切捨て）単体ベース

平成平成2323年年88月期月期((第第22四半期四半期)) 平成平成2424年年88月期月期((第第22四半期四半期))

金額金額 構成比構成比 金額金額 構成比構成比 増加額増加額 前年比

売上高売上高 10,93810,938 100.0%100.0% 12,70012,700 100.0%100.0% 1,7621,762 16.1%

売上総利益売上総利益 2,2992,299 21.0%21.0% 2,7352,735 21.5%21.5% 436436 19.0%

販売管理費販売管理費 1,7381,738 15.9%15.9% 1,6981,698 13.4%13.4% △△4040 △△2.3%2.3%販売管理費販売管理費 1,7381,738 15.9%15.9% 1,6981,698 13.4%13.4% △△4040 △△2.3%2.3%

営業利益営業利益 560560 5.1%5.1% 1,0371,037 8.2%8.2% 476476 84.9%

経常利益経常利益 624624 5.7%5.7% 1,1841,184 9.3%9.3% 559559 89.6%

四半期純利益四半期純利益 345345 3 2%3 2% 623623 4 9%4 9% 277277 80 5%
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四半期純利益四半期純利益 345345 3.2%3.2% 623623 4.9%4.9% 277277 80.5%



業績サマリー セグメント構成業績サマリー セグメント構成

セグメント構成【売上高】

平成平成2323年年88月期月期((第第22四半期四半期)) 平成平成2424年年88月期月期((第第22四半期四半期))

金額金額 構成比構成比 金額金額 構成比構成比 増加額増加額 前年比前年比

（単位：百万円 単位未満切捨て）

金額金額 構成比構成比 金額金額 構成比構成比 増加額増加額 前年比前年比

戸建住宅事業戸建住宅事業 10,96010,960 83.9%83.9% 12,70812,708 79.8%79.8% 1,7471,747 15.9%15.9%

マンション事業マンション事業 451451 3.5%3.5% 1,1171,117 7.0%7.0% 666666 147.6%147.6%マンション事業マンション事業 451451 3.5%3.5% 1,1171,117 7.0%7.0% 666666 147.6%147.6%

一般請負工事事業一般請負工事事業 1,5691,569 12.0%12.0% 1,9951,995 12.5%12.5% 425425 27.1%27.1%

その他の事業その他の事業 7878 0.6%0.6% 9999 0.6%0.6% 2121 27.4%27.4%その他の事業その他の事業 7878 %% 9999 %% %%

合計合計 13,06013,060 100.0%100.0% 15,92015,920 100.0%100.0% 2,8602,860 21.9%21.9%
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連結連結 決算概況決算概況
①① 損益計算書損益計算書

連結連結 決算概況決算概況
①① 損益計算書損益計算書

売上高は、前年同期比２，８６０百万円（２１．９％）増加売上高は、前年同期比２，８６０百万円（２１．９％）増加

①① 損益計算書損益計算書①① 損益計算書損益計算書

・・ 戸建住宅事業売上高は、前年同期比戸建住宅事業売上高は、前年同期比1,7471,747百万円増加百万円増加
-- 戸建住宅引渡棟数は前年同期比戸建住宅引渡棟数は前年同期比4646棟増加の棟増加の345345棟棟

・・ マンション事業売上高は、前年同期比マンション事業売上高は、前年同期比666666百万円増加百万円増加
-- マンション引渡戸数は前年同期比マンション引渡戸数は前年同期比2222戸増加の戸増加の3838戸戸

・・ 一般請負工事事業は、前年同期比一般請負工事事業は、前年同期比425425百万円増加百万円増加

営業利益 前年 期 （ ％）増加営業利益 前年 期 （ ％）増加

・・ 増収により売上総利益は前年同期比増収により売上総利益は前年同期比538538百万円増百万円増(19.9%(19.9%増増))

営業利益は、前年同期比５１７百万円（７２．５％）増加営業利益は、前年同期比５１７百万円（７２．５％）増加

経常利益は 前年同期比５５６百万円（７２ ５％）増加経常利益は 前年同期比５５６百万円（７２ ５％）増加

・・ 販売管理費が前年同期比販売管理費が前年同期比2020百万増百万増(1.0%(1.0%増増)) となったことによるとなったことによる

・・ 営業利益の増加に加え、営業外収益の前年同期比営業利益の増加に加え、営業外収益の前年同期比4040百万円増百万円増(36.2%(36.2%増増))によるによる

経常利益は、前年同期比５５６百万円（７２．５％）増加経常利益は、前年同期比５５６百万円（７２．５％）増加

四半期純利益は 前年同期比１０６ ８％増加四半期純利益は 前年同期比１０６ ８％増加
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四半期純利益は、前年同期比１０６．８％増加四半期純利益は、前年同期比１０６．８％増加



連結連結 決算概況決算概況
②② 受注・引渡棟数の推移受注・引渡棟数の推移

連結連結 決算概況決算概況
②② 受注・引渡棟数の推移受注・引渡棟数の推移②② 受注 引渡棟数の推移受注 引渡棟数の推移②② 受注 引渡棟数の推移受注 引渡棟数の推移

受注棟数受注棟数 引渡棟数引渡棟数

●439棟 （前年同期比11棟増）

数数 引渡棟数引渡棟数

●383棟 （前年同期比 68棟増）
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連結決算概況
③ 貸借対照表

連結決算概況
③ 貸借対照表

積極的 計画的な仕入を継続積極的 計画的な仕入を継続
科目科目 H23.8H23.8期期 H24.2H24.2期期 増減増減

（単位：百万円 単位未満切捨て）

③ 貸借対照表③ 貸借対照表

たな卸資産たな卸資産

・・ 積極的、計画的な仕入を継続積極的、計画的な仕入を継続
-- 好調に推移する受注状況を受け販売用土地の確保に注力好調に推移する受注状況を受け販売用土地の確保に注力

-- 平成平成2424年年88月期上期月期上期 仕入区画数実績：仕入区画数実績：401401区画区画

[[参考参考]]2323年年88月期仕入区画数実績：月期仕入区画数実績：870870区画区画

流動資産流動資産 28,40728,407 29,34829,348 940940

現金預金現金預金 13,34213,342 12,48312,483 △△858858

たな卸資産たな卸資産 13 59813 598 15 44415 444 1 8451 845

※※たな卸資産：たな卸資産：15,44415,444百万円百万円((前期末比前期末比1,8451,845百万円増百万円増))
（戸建住宅事業）（戸建住宅事業）

受注済在庫：受注済在庫：7 1197 119百万円（前期末比百万円（前期末比1 1951 195百万円増）百万円増）

たな卸資産たな卸資産 13,59813,598 15,44415,444 1,8451,845

その他の流動資産その他の流動資産 1,4661,466 1,4201,420 △△4646

固定資産固定資産 2,9282,928 2,8882,888 △△4040

流動負債流動負債 -- 受注済在庫：受注済在庫：7,1197,119百万円（前期末比百万円（前期末比1,1951,195百万円増）百万円増）

-- 未受注在庫：未受注在庫：7,2637,263百万円（前期末比百万円（前期末比988988百万円増）百万円増）

（マンション事業）（マンション事業）

-- 受注済在庫：受注済在庫：176176百万円（前期末比百万円（前期末比6767百万円増）百万円増）

未受注在庫：未受注在庫：599599百万円（前期末比百万円（前期末比414414百万円減）百万円減）

流動負債流動負債 13,29413,294 13,70013,700 406406

支払手形・工事未払金等支払手形・工事未払金等 3,1693,169 2,5232,523 △△646646

短期借入金等（短期借入金等（※※）） 6,9336,933 8,3198,319 1,3861,386
-- 未受注在庫：未受注在庫：599599百万円（前期末比百万円（前期末比414414百万円減）百万円減）

未成工事受入金未成工事受入金 1,2931,293 1,3301,330 3636

その他の流動負債その他の流動負債 1,8981,898 1,5271,527 △△370370

固定負債固定負債 1 0001 000 963963 △△3737
短期借入金等短期借入金等

固定負債固定負債 1,0001,000 963963 △△3737

長期借入金長期借入金 264264 259259 △△44

その他の固定負債その他の固定負債 736736 703703 △△3232

・・ 仕入の増加に伴い短期借入金等が仕入の増加に伴い短期借入金等が20.0%20.0%増加増加
-- 平成平成2424年年88月期第月期第22四半期：四半期：8,3198,319百万円百万円

（前期末比（前期末比1,3861,386百万円増）百万円増）

純資産合計 17,041 17,573 531

※短期借入金等には、短期借入金のほか１年内返済予定の長期借入金、
１年内償還予定の社債を含んでおります。

・・ 利益計上により純資産合計は利益計上により純資産合計は531531百万円増百万円増

純資産純資産

Copyright © SANYO HOUSING NAGOYA CO., LTD ALL RIGHTS RESERVED. Copyright © SANYO HOUSING NAGOYA CO., LTD ALL RIGHTS RESERVED. 8

※ ※ 自己資本比率：自己資本比率：54.454.4％（前期末比％（前期末比0.10.1％上昇）％上昇）



単体単体 決算概況決算概況
①① 損益計算書損益計算書

単体単体 決算概況決算概況
①① 損益計算書損益計算書

引渡棟数は前年同期比引渡棟数は前年同期比4848棟増加の棟増加の345345棟棟

売上高は、前年同期比１，７６２百万円（１６．１％）増加売上高は、前年同期比１，７６２百万円（１６．１％）増加

①① 損益計算書損益計算書①① 損益計算書損益計算書

・・ 引渡棟数は前年同期比引渡棟数は前年同期比4848棟増加の棟増加の345345棟棟

・・ 引渡の一部前倒しによる引渡の一部前倒しによる

・・ 増収により売上総利益は前年同期比増収により売上総利益は前年同期比436436百万円増百万円増(19 0%(19 0%増増))

営業利益は、前年同期比４７６百万円（８４．９％）増加営業利益は、前年同期比４７６百万円（８４．９％）増加

増収により売上総利益は前年同期比増収により売上総利益は前年同期比436436百万円増百万円増(19.0%(19.0%増増))

・・ 販売管理費が前年同期比販売管理費が前年同期比4040百万減百万減((△△2.3%2.3%減減))となったことによるとなったことによる

・・ 営業利益の増加に加え営業外収益の前年同期比営業利益の増加に加え営業外収益の前年同期比8484百万円増百万円増(73 3%(73 3%増増))によるによる

経常利益は、前年同期比５５９百万円（８９．６％）増加経常利益は、前年同期比５５９百万円（８９．６％）増加

・・ 営業利益の増加に加え営業外収益の前年同期比営業利益の増加に加え営業外収益の前年同期比8484百万円増百万円増(73.3%(73.3%増増))によるによる

四半期純利益は、前年同期比８０．５％増加四半期純利益は、前年同期比８０．５％増加
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単体単体 決算概況決算概況
②② 受注・引渡棟数の推移受注・引渡棟数の推移

単体単体 決算概況決算概況
②② 受注・引渡棟数の推移受注・引渡棟数の推移

受注棟数受注棟数 引渡棟数引渡棟数

②② 受注 引渡棟数の推移受注 引渡棟数の推移②② 受注 引渡棟数の推移受注 引渡棟数の推移

●399棟 （前年同期比28棟増）

受注棟数受注棟数 引渡棟数引渡棟数

●345棟 （前年同期比48棟増）

戸建住宅 マンション 戸建住宅 マンション

（棟・戸） （棟・戸）

500

600

500

600

359382 399
( 28)

384371

11
0

0

0
0

300

400
26

0
0

0

0

300

400

359
（-23) 344

(-40)

（-80) (+28)
345

(+48)

384
（+8)

310
（-49)

315
(-29)

371
（+61)

297
(-18)

371 359
310

371 399

100

200
358 344 315 297

345

100

200

0
H20.2期 H21.2期 H22.2期 H23.2期 H24.2期

0
H20.2期 H21.2期 H22.2期 H23.2期 H24.2期
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２．平成24年8月期 業績予想及び今期の事業展開．平成 年 月期 業績予想及び今期の事業展開
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平成２４年８月期 業績予想平成２４年８月期 業績予想

（単位：百万円）連結ベース

平成23年8月期
平成24年8月期

下期平成23年8月期
上期実績

下期
必要金額

通期計画

金額 構成比 金額 金額 金額 構成比 増加額 前年同期比

売上高 33,384 100.0% 15,920 20,930 36,850 100.0% 3,465 10.4%

売上総利益 6,926 20.7% 3,247 4,319 7,566 20.5% 639 9.2%

販売管理費 4,130 12.4% 2,015 2,458 4,473 12.1% 343 8.3%

営業利益 2,795 8.4% 1,231 1,861 3,092 8.4% 296 10.6%

経常利益 2,931 8.8% 1,324 1,878 3,202 8.7% 271 9.3%

当期純利益 1,808 5.4% 762 1,130 1,892 5.1% 84 4.7%
（百万円以下切捨て）

単体ベース

平成23年8月期
平成24年8月期

上期実績
下期

必要金額
通期計画

必要金額

金額 構成比 金額 金額 金額 構成比 増加額 前年同期比

売上高 27,229 100.0% 12,700 17,352 30,053 100.0% 2,823 10.4%

売上総利益 5,796 21.3% 2,735 3,629 6,365 21.2% 568 9.8%売 総利益 , % , , , % %

販売管理費 3,401 12.5% 1,698 1,967 3,665 12.2% 264 7.8%

営業利益 2,394 8.8% 1,037 1,661 2,699 9.0% 304 12.7%

経常利益 2,553 9.4% 1,184 1,640 2,825 9.4% 272 10.7%
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（百万円以下切捨て）

当期純利益 1,507 5.5% 623 1,026 1,649 5.5% 142 9.4%



連結連結 受注・引渡棟数の推移・計画受注・引渡棟数の推移・計画連結連結 受注・引渡棟数の推移・計画受注・引渡棟数の推移・計画

● 955棟 （平成23年8月期比 105棟増）

受注棟数受注棟数 引渡棟数引渡棟数

● 921棟 （平成23年8月期比 98棟増）

戸建住宅 マンション 戸建住宅 マンション

● 955棟 （平成23年8月期比 105棟増）
（棟・戸） （棟・戸）

● 921棟 （平成23年8月期比 98棟増）

144
81

1,000

1,200

81
170

1,000

1,200

789
（-19）

955
(+105)808

(-126)

934
(-36) 921

(+98)823
(-17)

1,037
(+89)850

（+61） 823
(+0)

840
(-197)144

96 85
82

81

600

800 91 80

81

93

600

800

（ 19） (-17) (+0)(-197)

790
712 704 768

874

200

400
867

840
743732747

200

400

0
H20.8期 H21.8期 H22.8期 H23.8期 H24.8期

0
H20.8期 H21.8期 H22.8期 H23.8期 H24.8期

(計画） (計画）

Ｈ２４年８月期 上期実績
下期

必要棟数
通期計画

受注
戸建 399 475 874

Ｈ２４年８月期 上期実績
下期

必要棟数
通期計画

引渡
戸建 345 495 840
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（単位：棟・戸） （単位：棟・戸）

マンション 40 41 81 マンション 38 43 81



今期の事業展開
１．住宅事業の拡大・拡充
今期の事業展開
１．住宅事業の拡大・拡充１．住宅事業の拡大 拡充１．住宅事業の拡大 拡充

住宅事業を安定的・継続的に成長させる

● グループの中核を占める土地付オーダーメイド住宅事業を継続して強化
● 徹底した「適正価格による販売」により、安定的に利益を確保
● 長年のオーダーメイド住宅の提供により蓄積したノウハウと顧客の真のニーズを

● グループの中核を占める土地付オーダーメイド住宅事業を継続して強化
● 徹底した「適正価格による販売」により、安定的に利益を確保
● 長年のオーダーメイド住宅の提供により蓄積したノウハウと顧客の真のニーズを● 長年 オ ダ イド住宅 提供 より蓄積した ウ ウと顧客 真 を

取り入れたマーケットイン発想のパッケージ商品の開発・提供
● 長年 オ ダ イド住宅 提供 より蓄積した ウ ウと顧客 真 を

取り入れたマーケットイン発想のパッケージ商品の開発・提供

受注棟数 引渡棟数
サンヨーハウジング名古屋 単体

721 722 739
840

600

800

1000
受注棟数 引渡棟数

695 699
765

874

600

800

1000

0

200

400

0

200

400

0

平成21年8月期 平成22年8月期 平成23年8月期 平成24年8月期

平成23年9月～ 分譲戸建 当社戸建
当社シ ア

（ご参考） 中部圏 分譲戸建着工戸数
（計画）（計画）

平成21年8月期 平成22年8月期 平成23年8月期 平成24年8月期

平成 年 月
平成24年2月

分譲戸建
着工戸数

当社戸建
着工戸数

当社シェア

中部圏 6,670 293 4.39%

愛知県 4,566 263 5.76%
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,

（国土交通省 建築着工統計調査より）※中部圏：愛知県、岐阜県、三重県、静岡県の４県
※JSK※JSK株式会社住宅産業研究所調べ株式会社住宅産業研究所調べ

注文住宅供給棟数ホームビルダー注文住宅供給棟数ホームビルダー
ランキング２００９年度データによるランキング２００９年度データによる



今期の事業展開
２ 営業基盤の強化
今期の事業展開
２ 営業基盤の強化２．営業基盤の強化２．営業基盤の強化

● 東海圏を１５支店４営業所１展示場 関西圏２支店で営業活動を展開● 東海圏を１５支店４営業所１展示場 関西圏２支店で営業活動を展開

住宅事業の成長を支える営業基盤の強化

● 東海圏を１５支店４営業所１展示場、関西圏２支店で営業活動を展開
- 東海圏深耕と全国展開を見据え戦略的な店舗展開を推進

● ２０１２年９月名古屋市緑区に｢サンヨ デザインギ ラリ を開設予定

● 東海圏を１５支店４営業所１展示場、関西圏２支店で営業活動を展開
- 東海圏深耕と全国展開を見据え戦略的な店舗展開を推進

● ２０１２年９月名古屋市緑区に｢サンヨ デザインギ ラリ を開設予定● ２０１２年９月名古屋市緑区に｢サンヨーデザインギャラリー｣を開設予定
- 当社初（業界初）となる大型展示施設
- 当社最大規模となる営業拠点を併設

● ２０１２年９月名古屋市緑区に｢サンヨーデザインギャラリー｣を開設予定
- 当社初（業界初）となる大型展示施設
- 当社最大規模となる営業拠点を併設
- 敷地面積 718.26㎡、建物面積 1,015.94㎡（３階建）- 敷地面積 718.26㎡、建物面積 1,015.94㎡（３階建）

名古屋市、近隣市の潜在需要掘り起こしを模索名古屋市、近隣市の潜在需要掘り起こしを模索名古屋市、近隣市の潜在需要掘り起 しを模索名古屋市、近隣市の潜在需要掘り起 しを模索

支店数 １５
営業所 ４
支店数 １５
営業所 ４

東海圏

関西圏
営業所 ４
展示場 １
営業所 ４
展示場 １

支店数 ２支店数 ２

関西圏

全 支店 営業所 展 場体制（ 成 年 末）
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全17支店 4営業所 1展示場体制（平成24年3月末）
サンヨーデザインギャラリー完成イメージサンヨーデザインギャラリー完成イメージ



今期の事業展開
３．経営管理体制の強化
今期の事業展開
３．経営管理体制の強化３．経営管理体制の強化３．経営管理体制の強化

財務基盤の強化財務基盤の強化

● 平成１４年７月上場以来、５回目の公募増資を実施。

- 全国展開に向けた事業の拡大を実現していくため、財務基盤を強化。
- 払込金額の総額：一般募集８９６百万円 第三者割当１３４百万円

合計 １，０３１百万円

● 組織を４本部体制に移行

徹底した業務効率化を継続して推進徹底した業務効率化を継続して推進

● 組織を４本部体制に移行。

- 営業本部・建設本部・管理本部・経営本部の４本部体制とし、意思決定の迅速化と

事業運営の強化を図った。事業運営の強化を図った。

中長期の成長を支える人材育成を強化中長期の成長を支える人材育成を強化

● 戦略的な人材育成を強化し、体系的な教育を実施。

- 平成24年8月期より、管理者育成プログラムを開始。
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平成24年8月期より、管理者育成プログラムを開始。



今期の事業展開
４．グループ会社の強化及び拡充
今期の事業展開
４．グループ会社の強化及び拡充４．グル プ会社の強化及び拡充４．グル プ会社の強化及び拡充

グループ各社の経営基盤を強化グループ各社の経営基盤を強化

●● グル プ各社が事業毎に最適利益を追求する経営を推進グル プ各社が事業毎に最適利益を追求する経営を推進●● グループ各社が事業毎に最適利益を追求する経営を推進グループ各社が事業毎に最適利益を追求する経営を推進

-- H23.8H23.8期にグループ会社の統廃合を推進し、果たすべき役割を明確化期にグループ会社の統廃合を推進し、果たすべき役割を明確化

H23 8H23 8 2Q2Q H24 8H24 8 2Q2Q H24 8H24 8
売上高売上高

H23.8H23.8 2Q2Q
（実績）（実績）

H24.8H24.8 2Q2Q
（実績）（実績）

H24.8H24.8
（計画）（計画）

役割役割

サンヨーベストホームサンヨーベストホーム 571571 1,0271,027 2,3822,382 東海圏マンション事業の強化拡大東海圏マンション事業の強化拡大

巨勢工務店巨勢工務店 666666 1,0941,094 1,9101,910
民間工事、公共工事の強化、営業拡大民間工事、公共工事の強化、営業拡大
関西圏戸建住宅事業の内製化関西圏戸建住宅事業の内製化

東海圏戸建住宅事業の内製化東海圏戸建住宅事業の内製化
ジェイテクノジェイテクノ 1,7151,715 2,2032,203 4,8004,800

東海圏戸建住宅事業の内製化東海圏戸建住宅事業の内製化
東邦ガス請負工事拡大、民間・公共事業強化東邦ガス請負工事拡大、民間・公共事業強化

サンヨー土木測量サンヨー土木測量 5959 6161 127127 測量業務の内製化測量業務の内製化

グループとしての事業基盤の拡大・拡充グループとしての事業基盤の拡大・拡充

（単位：百万円 単位未満切捨て）

グル プとしての事業基盤の拡大 拡充グル プとしての事業基盤の拡大 拡充

●● M&AM&Aを含めグループ全体での事業の拡大・拡充を目指すを含めグループ全体での事業の拡大・拡充を目指す
-- 事業内容や事業エリアなど多角的な視点での拡大と拡充を模索する事業内容や事業エリアなど多角的な視点での拡大と拡充を模索する
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事業内容や事業エリアなど多角的な視点での拡大と拡充を模索する事業内容や事業エリアなど多角的な視点での拡大と拡充を模索する



（ご参考）会社概要
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会社概要会社概要会社概要会社概要

設 立設 立 平成元年１１月１６日平成元年１１月１６日

住 所住 所 名古屋市瑞穂区妙音通三丁目３１番地の１名古屋市瑞穂区妙音通三丁目３１番地の１住 所住 所 名古屋市瑞穂区妙音通三丁目３１番地の１名古屋市瑞穂区妙音通三丁目３１番地の１

事 業 内 容事 業 内 容
土地付オーダーメイド住宅の販売を土地付オーダーメイド住宅の販売を

中心とした住宅事業中心とした住宅事業中心とした住宅事業中心とした住宅事業

営 業 拠 点営 業 拠 点 １７支店、４営業所、１７支店、４営業所、11展示場、連結子会社４社展示場、連結子会社４社
（平成（平成2424年年44月月11日日 現在）現在）

資 本 金資 本 金 ３，７３２百万円３，７３２百万円 （平成（平成2424年年44月月1111日日 現在）現在）

社 員 数社 員 数
３６５名（役員、臨時雇用者を除く）３６５名（役員、臨時雇用者を除く）

（グループ全体：（グループ全体：495495名）名） （平成（平成2424年年44月月11日日 現在）現在）

上上 場場 東証・名証２部東証・名証２部 平成平成1414年年77月月2323日日

（証券コード８９０４）（証券コード８９０４） 東証・名証１部指定東証・名証１部指定 平成平成1616年年88月月 22日日
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沿革Ⅰ沿革Ⅰ

平成元年平成元年 株式会社サンヨーハウジング名古屋株式会社サンヨーハウジング名古屋 設立設立

平成平成 ４年４年

平成平成 ７年７年

豊田支店、春日井支店豊田支店、春日井支店 開設開設
サンヨーコンサルタント株式会社サンヨーコンサルタント株式会社 設立設立

名古屋南支店名古屋南支店 開設開設 級建築士事務所登録級建築士事務所登録平成平成 ７年７年

平成平成 ９年９年

平成平成1010年年

名古屋南支店名古屋南支店 開設、開設、 一級建築士事務所登録一級建築士事務所登録

名古屋東支店名古屋東支店 開設開設

岐阜支店岐阜支店 開設（営業エリアを岐阜県に拡大）開設（営業エリアを岐阜県に拡大）平成平成1010年年

平成平成1111年年

岐阜支店岐阜支店 開設（営業エリアを岐阜県に拡大）開設（営業エリアを岐阜県に拡大）

名古屋市瑞穂区妙音通に本社移転名古屋市瑞穂区妙音通に本社移転
サンヨー土木測量株式会社サンヨー土木測量株式会社 設立設立

平成平成1212年年

平成平成1313年年

名古屋西支店名古屋西支店 開設開設

四日市支店四日市支店 開設（営業エリアを三重県に拡大）開設（営業エリアを三重県に拡大）

平成平成1414年年 東証・名証東証・名証 第二部に株式同時上場第二部に株式同時上場
浜松支店浜松支店 開設（営業エリアを静岡県に拡大）開設（営業エリアを静岡県に拡大）
豊橋支店豊橋支店 開設開設

平成平成1515年年

豊橋支店豊橋支店 開設開設

サンヨーベストホーム株式会社を子会社化サンヨーベストホーム株式会社を子会社化
株式会社巨勢工務店、巨勢雄株式会社を子会社化株式会社巨勢工務店、巨勢雄株式会社を子会社化
西宮支店 吹田支店西宮支店 吹田支店 開設（関西エリアに進出）開設（関西エリアに進出）
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西宮支店、吹田支店西宮支店、吹田支店 開設（関西エリアに進出）開設（関西エリアに進出）



沿革Ⅱ沿革Ⅱ

平成平成1616年年 東証・名証 第一部に指定
支店（後 立 支店 移転） （首都 進 ）

平成平成1717年年

平成平成1818年年

八王子支店（後、立川支店に移転） 開設（首都圏エリアに進出）

刈谷支店、東海支店 開設

神戸支店 姫路支店を開設平成平成1818年年

平成平成1919年年

神戸支店、姫路支店を開設
名古屋東営業所 開設

名古屋港営業所 開設平成平成 年年

平成平成2020年年

名古 港営業所 開設
ジェイテクノ株式会社 設立（安藤技建（株）より事業承継）

岡崎支店、春日井営業所 開設

平成平成2121年年

平成平成2222年年

立川支店を一旦閉鎖、稲沢営業所 開設
サンヨーベストホーム株式会社とサンヨーコンサルタント株式会社を合併

巨勢雄株式会社をサンヨーベストホーム関西株式会社に商号変更平成平成2222年年

平成平成2323年年

巨勢雄株式会社をサンヨ ベストホ ム関西株式会社に商号変更
春日井支店、名古屋総合展示場 開設
吹田支店を神戸支店に統合

株式会社巨勢工務店とサンヨ ベストホ ム関西株式会社を合併平成平成2323年年

平成平成2424年年

株式会社巨勢工務店とサンヨーベストホーム関西株式会社を合併
静岡支店 開設

サンヨーデザインギャラリーを名古屋市緑区に開設予定
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平成平成 年年 サ デザ ギャラリ を名古屋市緑区 開設予定



営業拠点営業拠点営業拠点営業拠点

岐阜県岐阜県三重県三重県
１７支店１７支店 ４営業所４営業所 11展示場展示場
連結子会社４社連結子会社４社

岐阜支店岐阜支店

兵庫県兵庫県

神戸支店神戸支店

四日市支店四日市支店

連結子会社 社連結子会社 社

サンヨー土木測量（株）サンヨー土木測量（株）

連結子会社連結子会社

神戸支店神戸支店

姫路支店姫路支店

サンヨ 土木測量（株）サンヨ 土木測量（株）

サンヨーベストホーム（株）サンヨーベストホーム（株）

（株）巨勢工務店（株）巨勢工務店

ジェイテクノ（株）ジェイテクノ（株）

静岡県静岡県

ジ イテク （株）ジ イテク （株）

静岡県静岡県

浜松支店浜松支店
静岡支店静岡支店

愛知県愛知県愛知県愛知県

本社・本店本社・本店
栄支店栄支店
名古屋北支店名古屋北支店

刈谷支店刈谷支店
豊田支店豊田支店
東海支店東海支店

名古屋東支店名古屋東支店
名古屋西支店名古屋西支店
春日井支店春日井支店
豊橋支店豊橋支店
岡崎支店岡崎支店

稲沢営業所稲沢営業所
名古屋港営業所名古屋港営業所
名古屋東営業所名古屋東営業所
春日井営業所春日井営業所
名古屋総合展示場名古屋総合展示場
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（平成（平成2424年年44月月11日日 現在）現在）

岡崎支店岡崎支店 名古屋総合展示場名古屋総合展示場



グループ概要グループ概要

５社（５社（100100％連結子会社４社）でグループを構成する不動産関連企業％連結子会社４社）でグループを構成する不動産関連企業

お客様の住宅ニーズにお応えするグループ企業

５社（５社（ 0000％連結子会社 社）でグル プを構成する不動産関連企業％連結子会社 社）でグル プを構成する不動産関連企業

巨勢工務店巨勢工務店
建築請負工事建築請負工事

サンヨーベストホームサンヨーベストホーム
マンション販売マンション販売

お客様 住宅 お応えするグル プ企業

建築請負工事建築請負工事マンション販売マンション販売

サンヨ ウジング名古屋サンヨ ウジング名古屋サンヨーハウジング名古屋サンヨーハウジング名古屋
土地付オーダーメイド住宅土地付オーダーメイド住宅

サンヨー土木測量サンヨー土木測量
土地の測量土地の測量

ジェイテクノジェイテクノ
管工事 土木工事管工事 土木工事

住宅提供に関連する事業を行うグループ企業

土地の測量土地の測量 管工事・土木工事管工事・土木工事
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事業内容事業内容

当社グループ事業の売上構成比（当社グループ事業の売上構成比（H24.8H24.8期期 第第22四半期）四半期）

７９．８% 7.0% 13.2%

戸建住宅（土地付オーダーメイド住宅） マンション 一般請負工事

その他

７９．８% 7.0% 13.2%

グループ総売上の８６．８％が戸建住宅・マンションの販売グループ総売上の８６．８％が戸建住宅・マンションの販売

その他

●● 「土地付オーダーメイド住宅販売」を核とした戸建住宅事業を展開「土地付オーダーメイド住宅販売」を核とした戸建住宅事業を展開

⇒ ⇒ グループ総売上の７９．８グループ総売上の７９．８%%が、土地付オーダーメイド住宅を中心とするが、土地付オーダーメイド住宅を中心とする

戸建住宅の販売 施工戸建住宅の販売 施工戸建住宅の販売・施工戸建住宅の販売・施工

●● 立地を厳選したマンション事業も展開し、マンションニーズにも対応立地を厳選したマンション事業も展開し、マンションニーズにも対応

「適正価格による販売」を徹底し、利益確保を図る「適正価格による販売」を徹底し、利益確保を図る
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経営方針経営方針

「住む人本位」の自由設計による快適な住まいを提供「住む人本位」の自由設計による快適な住まいを提供「住む人本位」の自由設計による快適な住まいを提供「住む人本位」の自由設計による快適な住まいを提供

「欲しい家」より「欲しい家」より『『持てる家持てる家』』を提案を提案

住む人本位」の自由設計による快適な住まいを提供住む人本位」の自由設計による快適な住まいを提供住む人本位」の自由設計による快適な住まいを提供住む人本位」の自由設計による快適な住まいを提供

顧客が本当に求めている住まいの顧客が本当に求めている住まいの『『価値価値』』を提供するにはどうしたらよいかを総合的に考えた販売スタイルを提供するにはどうしたらよいかを総合的に考えた販売スタイル

顧客のライ タイ に合わせ 自由に設計 きる顧客のライ タイ に合わせ 自由に設計 きる

欲しい家」より欲しい家」より『『持てる家持てる家』』を提案を提案

・顧客のライフスタイルに合わせて自由に設計できる・顧客のライフスタイルに合わせて自由に設計できる

・土地と建物をトータルプランにすることで求めやすい価格を実現・土地と建物をトータルプランにすることで求めやすい価格を実現

コミュニケーションとコミュニケーションと
コンサルティングを重視した営業コンサルティングを重視した営業

顧客の生活づくりのためのコンサルティング顧客の生活づくりのためのコンサルティング

・顧客とのコミュニケーションから始める家づくり・顧客とのコミュニケーションから始める家づくり

・顧客の希望にあわせ、プロとしてのアドバイス・顧客の希望にあわせ、プロとしてのアドバイス顧客の希望にあわせ、プ としてのアドバイス顧客の希望にあわせ、プ としてのアドバイス

・土地探しから資金計画まで、住宅購入をトータルにサポート・土地探しから資金計画まで、住宅購入をトータルにサポート
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２ 当社 ビジネ デ （特徴）２. 当社のビジネスモデル（特徴）
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当社のビジネスモデルⅠ当社のビジネスモデルⅠ

土地付きオーダーメイド住宅の強み土地付きオーダーメイド住宅の強み

土地付オーダーメイド住宅土地付オーダーメイド住宅

（当社）（当社）

建売分譲住宅建売分譲住宅
（他社）（他社）

土地付きオ ダ メイド住宅の強み土地付きオ ダ メイド住宅の強み

（当社）（当社） （他社）（他社）

●●予算、間取り、内外装など、予算、間取り、内外装など、
●●売る側の発想中心による売る側の発想中心による

レディメイドであるもレディメイドであるも

顧客にとってのメリット顧客にとってのメリット
ライフスタイルや意向にライフスタイルや意向に
合わせた自由設計・建築合わせた自由設計・建築

⇒⇒ 夢を実現する家作りが可能夢を実現する家作りが可能

レディメイドであるも、レディメイドであるも、
早期の入居が可能早期の入居が可能

●住んだ時のイメージが●住んだ時のイメージが
か 易か 易

⇒ ⇒ 夢を実現する家作りが可能夢を実現する家作りが可能
つかみ易いつかみ易い

●●顧客の予算 要望に合わせ顧客の予算 要望に合わせ

企業にとってのメリット企業にとってのメリット

●●顧客の予算・要望に合わせて顧客の予算・要望に合わせて
提案を行えるため値引き販売提案を行えるため値引き販売
の必要がないの必要がない
在庫 た 建物劣在庫 た 建物劣

●●短期間での大量販売が可能短期間での大量販売が可能

●建物の劣化や工事代金回収●建物の劣化や工事代金回収企業にとってのメリット企業にとってのメリット ●在庫は更地のため建物劣化に●在庫は更地のため建物劣化に
伴う値下リスクがない伴う値下リスクがない

⇒ ⇒ 安定した利益確保が可能安定した利益確保が可能

のため、値引き販売のリスクのため、値引き販売のリスク
を抱えているを抱えている
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当社のビジネスモデルⅡ当社のビジネスモデルⅡ

特徴的な当社の営業体制特徴的な当社の営業体制

◆◆強い営業力強い営業力
潜在顧客の獲得を中心とした「攻めの営業」潜在顧客の獲得を中心とした「攻めの営業」

特徴的な当社の営業体制特徴的な当社の営業体制
一般的な営業手法一般的な営業手法

潜在顧客の獲得を中心とした「攻めの営業」潜在顧客の獲得を中心とした「攻めの営業」

⇒ ⇒ グループによる飛び込み・訪問営業が基本グループによる飛び込み・訪問営業が基本

潜在顧客の獲得に専念できる分業体制を確立し潜在顧客の獲得に専念できる分業体制を確立し

確度の高い営業活動を展開確度の高い営業活動を展開

広告・チラシや展示場での反応を待つ広告・チラシや展示場での反応を待つ

「受身の営業」「受身の営業」

⇒⇒ 顕在顧客のみが営業対象顕在顧客のみが営業対象確度の高い営業活動を展開確度の高い営業活動を展開

顧客の予算に合わせたオーダーメイド住宅の顧客の予算に合わせたオーダーメイド住宅の

提案により、徹底した定価販売を実施提案により、徹底した定価販売を実施

  顕在顧客のみが営業対象顕在顧客のみが営業対象

11人の営業担当が顧客との対応を全て人の営業担当が顧客との対応を全て

行う単独営業行う単独営業

⇒⇒ 幅広い知識と専門性が必要幅広い知識と専門性が必要

◆◆分業体制分業体制

⇒ ⇒ 幅広い知識と専門性が必要幅広い知識と専門性が必要

土地仕入から商品化まで、ある程度土地仕入から商品化まで、ある程度

の時間が必要となるの時間が必要となる

⇒⇒ 分譲住宅はさらに販売開始と分譲住宅はさらに販売開始と土地仕入、販売、設計、ｺｰﾃﾞｨﾈｰﾄ、建築等土地仕入、販売、設計、ｺｰﾃﾞｨﾈｰﾄ、建築等

社内分業体制を確立社内分業体制を確立

専門特化により、高品質な住宅を短期引渡し専門特化により、高品質な住宅を短期引渡し

⇒ ⇒ 分譲住宅はさらに販売開始と分譲住宅はさらに販売開始と

同時に建物の劣化が始まる同時に建物の劣化が始まる

⇒ ⇒ 契約から完成引渡しまで、平均６ヶ月契約から完成引渡しまで、平均６ヶ月
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分業体制による短期引渡システム分業体制による短期引渡システム分業体制による短期引渡システム分業体制による短期引渡システム

②② ③③ ④④
プランニングプランニング

⑦⑦ 融資手続融資手続①①
⑤⑤

⑧⑧ ⑨⑨
契契

メ
ン
テ

メ
ン
テ

着着

プランニングプランニング

インテリアインテリア
デ ネ トデ ネ ト

仕仕

潜
在
顧

潜
在
顧

販
売
・
資

販
売
・
資

⑤⑤

約約
テ
ナ
ン
ス

テ
ナ
ン
ス

着
工
・
施

着
工
・
施

引引

渡渡

コーディネートコーディネート

エクステリアエクステリア
コーディネートコーディネート

仕
入
仕
入

顧
客
発
掘

顧
客
発
掘

資
金
計
画

資
金
計
画

⑥⑥

工工

約２ヶ月約２ヶ月 約４ヶ月約４ヶ月

土地の仕入決定から販売開始までの短縮化土地の仕入決定から販売開始までの短縮化

短期間で販売計画を立案し、早期造成、販売開始短期間で販売計画を立案し、早期造成、販売開始

見込み客の蓄積による短期完売見込み客の蓄積による短期完売

攻めの営業で事前に潜在顧客にアプローチ攻めの営業で事前に潜在顧客にアプローチ

⇒⇒「サンヨ ハウジングファン」を育成し ストックした見込客を中心に契約「サンヨ ハウジングファン」を育成し ストックした見込客を中心に契約⇒⇒「サンヨーハウジングファン」を育成し、ストックした見込客を中心に契約「サンヨーハウジングファン」を育成し、ストックした見込客を中心に契約

契約から完成引渡しまで、平均６契約から完成引渡しまで、平均６..０ヶ月０ヶ月

専門特化した分業体制により 高品質な住宅を短期に引渡し専門特化した分業体制により 高品質な住宅を短期に引渡し
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専門特化した分業体制により、高品質な住宅を短期に引渡し専門特化した分業体制により、高品質な住宅を短期に引渡し



①① 仕入仕入①① 仕入仕入 【【用地仕入部・企画開発部用地仕入部・企画開発部】】

東海圏 関西圏の仲介業者１東海圏 関西圏の仲介業者１ ５００社以上に対して５００社以上に対して

物件情報の収集物件情報の収集（用地仕入部）（用地仕入部）

東海圏、関西圏の仲介業者１東海圏、関西圏の仲介業者１,,５００社以上に対して、５００社以上に対して、
毎月直接訪問し、情報収集を行なっています。毎月直接訪問し、情報収集を行なっています。

購入物件の検討購入物件の検討（用地仕入部）（用地仕入部）

物件情報収集件数物件情報収集件数 約４，９００件約４，９００件
（平成（平成2323年年88月期実績）月期実績）

約３，０００件約３，０００件
（平成（平成2424年年88月期月期2Q2Q実績）実績）

購入物件の検討購入物件の検討（用地仕入部）（用地仕入部）

実際に現地を確認して調査している様子実際に現地を確認して調査している様子

情報収集した物件を購入するか否かの検討を行います。情報収集した物件を購入するか否かの検討を行います。

物件購入へのプロセス物件購入へのプロセス（企画開発部）（企画開発部）

検討物件数検討物件数 約１，３５０件約１，３５０件
（平成（平成2323年年88月期実績）月期実績）

約５７０件約５７０件
（平成（平成2424年年88月期月期2Q2Q実績）実績）

検討物件はすべて現地調査を行い、商品化できるか否か検討物件はすべて現地調査を行い、商品化できるか否か
（立地、価格、自社・他社物件の販売状況等々）判断し、（立地、価格、自社・他社物件の販売状況等々）判断し、
物件購入を決定します物件購入を決定します

物件購入へのプロセス物件購入へのプロセス（企画開発部）（企画開発部）

物件購入を決定します。物件購入を決定します。

購入物件数購入物件数 ２３５件２３５件
購入区画数購入区画数 ８７０区画８７０区画

９９件９９件■
４０１区画４０１区画
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造成後の区画造成後の区画
購入区画数購入区画数 ８７０区画８７０区画

（平成（平成2323年年88月期実績）月期実績）

４０１区画４０１区画
（平成（平成2424年年88月期月期2Q2Q実績）実績）



②② 潜在顧客発掘潜在顧客発掘 【【営業本部営業本部】】②② 潜在顧客発掘潜在顧客発掘 【【営業本部営業本部】】

潜在顧客の発掘潜在顧客の発掘

担当地域の賃貸住宅へ、２担当地域の賃貸住宅へ、２〜〜３名のグループ単位で飛込み３名のグループ単位で飛込み
営業を行い、アンケートを利用して潜在顧客の情報を取得し営業を行い、アンケートを利用して潜在顧客の情報を取得し
ます。ます。

飛込み訪問件数飛込み訪問件数 約約15.915.9万件万件//月月
アンケート取得枚数アンケート取得枚数 約約2,4002,400枚枚//月月

（平成（平成2323年年88月期実績）月期実績）

約約16.116.1万件万件//月月
約約1,6001,600枚枚//月月

（平成（平成2424年年88月期月期2Q2Q実績）実績）（平成（平成 年年 月期実績）月期実績）

潜在顧客保有件数潜在顧客保有件数 約約6.16.1万件万件
（平成（平成2323年年88月月3131日現在）日現在）

飛込み営業の風景飛込み営業の風景

（平成（平成 年年 月期月期 実績）実績）

約約5.15.1万件万件
((平成平成2424年年44月月22日現在日現在))

継続的に関係を保つ継続的に関係を保つ

アンケート取得後も、再訪問や電話連絡等で継続的に住宅アンケート取得後も、再訪問や電話連絡等で継続的に住宅ア ケ 取得後も、再訪問や電話連絡等 継続的 住宅ア ケ 取得後も、再訪問や電話連絡等 継続的 住宅
に関する情報提供を行い、信頼関係の構築と維持に努めてに関する情報提供を行い、信頼関係の構築と維持に努めて
います。います。

潜在顧客へのアプローチ潜在顧客へのアプローチ

新規物件の売出しやキャンペーン等の情報をお客様の情新規物件の売出しやキャンペーン等の情報をお客様の情
報に基づき的確に提供することにより報に基づき的確に提供することにより 効率的な営業活動効率的な営業活動
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報に基づき的確に提供することにより報に基づき的確に提供することにより、、効率的な営業活動効率的な営業活動
を行っていますを行っています。。お客様への情報提供お客様への情報提供



③③ 販売・資金計画販売・資金計画 【【営業本部営業本部】】③③ 販売・資金計画販売・資金計画 【【営業本部営業本部】】

物件のご案内・ご紹介物件のご案内・ご紹介

売出物件をご案内し売出物件をご案内し、、実際の土地や周辺環実際の土地や周辺環
境のご案内をします境のご案内をします。。またまた、、建物や価格につ建物や価格につ

物件のご案内・ご紹介物件のご案内・ご紹介

いてはいては、、長年の土地付きオーダーメイド住宅長年の土地付きオーダーメイド住宅
のノウハウを活かした標準プランをもとにごのノウハウを活かした標準プランをもとにご
説明説明、、ご紹介していますご紹介しています。。

資金計画のご提案資金計画のご提案

当社の提携ローン当社の提携ローン・・金融機関をご紹介し金融機関をご紹介し、、返返
済シミュレーション済シミュレーション（（金利金利、、返済額返済額、、返済年数返済年数
等等））を作成を作成、、説明し説明し、、無理なく住宅が取得で無理なく住宅が取得で

「欲しい家」より「持てる家」のご提案「欲しい家」より「持てる家」のご提案

きることに気づいていただきますきることに気づいていただきます。。

物件のご案内風景物件のご案内風景

「欲しい家」より「持てる家」のご提案「欲しい家」より「持てる家」のご提案

事前にアンケート等でお伺いしている事前にアンケート等でお伺いしている、、お客お客
様のご要望様のご要望、、ご予算ご予算、、ライフプランに合わせライフプランに合わせ、、
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『『「「欲しい家欲しい家」」よりより「「持てる家持てる家」」』』をご提案しますをご提案します。。



④④ 契約契約 【【支店統括部支店統括部】】④④ 契約契約 【【支店統括部支店統括部】】

土地付きオーダーメイド住宅の契約土地付きオーダーメイド住宅の契約土地付きオ ダ メイド住宅の契約土地付きオ ダ メイド住宅の契約

土地付きオーダーメイド住宅に関する契約を締土地付きオーダーメイド住宅に関する契約を締
結します結します。。契約書の内容と重要事項の説明を宅契約書の内容と重要事項の説明を宅
地建物 主任者 建築 が 寧 ご説地建物 主任者 建築 が 寧 ご説地建物取引主任者と建築士が丁寧にご説明し地建物取引主任者と建築士が丁寧にご説明し、、
お客様に契約内容をご理解いただきますお客様に契約内容をご理解いただきます。。

資金計画とスケジュールのご確認資金計画とスケジュールのご確認

契約に際しては契約に際しては、、銀行へ提出した住宅ローンの銀行へ提出した住宅ローンの
事前相談の結果と返済計画の再確認をしてい事前相談の結果と返済計画の再確認をしてい事前相談の結果と返済計画の再確認をしてい事前相談の結果と返済計画の再確認をしてい
ただきますただきます。。
またまた、、契約後のスケジュールをご説明し契約後のスケジュールをご説明し、、実際実際
のお客様独自ののお客様独自の「「家づくり家づくり」」に入っていきますに入っていきますのお客様独自ののお客様独自の「「家づくり家づくり」」に入っていきますに入っていきます。。

契約者の特徴契約者の特徴
重要事項説明書及び契約書の読上げ風景重要事項説明書及び契約書の読上げ風景

契約者は契約者は、、主にアンケートを頂き良好な関係を主にアンケートを頂き良好な関係を
構築した当社だけが保有する潜在顧客です構築した当社だけが保有する潜在顧客です。。
それに加えてチラシそれに加えてチラシ インターネットインターネット ホームホーム

重要事項説明書及び契約書の読上げ風景重要事項説明書及び契約書の読上げ風景
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それに加えてチラシそれに加えてチラシ、、インターネットインターネット、、ホームホーム
ページ等を見て来場された方々となっていますページ等を見て来場された方々となっています。。



⑤⑤ プランニング（設計）プランニング（設計） 【【建設部建設部】】⑤⑤ プランニング（設計）プランニング（設計） 【【建設部建設部】】

ご要望の確認ご要望の確認

標準プランをもとにお客様のご要望を聞き取り標準プランをもとにお客様のご要望を聞き取り
ます。家族構成、ライフスタイル、趣味等、お客ます。家族構成、ライフスタイル、趣味等、お客
様によってご要望は様々です様によってご要望は様々です様によってご要望は様々です。様によってご要望は様々です。

プランニングプランニング

ご要望の確認後ご要望の確認後、、お客様の希望にそった間取お客様の希望にそった間取
りり、、外観の設計図を作成します外観の設計図を作成します。。
平均的には週平均的には週11回のペースで行い回のペースで行い 約１ヶ月約１ヶ月

プラン ングプラン ング

平均的には週平均的には週11回のペースで行い回のペースで行い、、約１ヶ月約１ヶ月
でお客様の自由設計の間取りを完成させますでお客様の自由設計の間取りを完成させます。。

各支店に設計士を配置各支店に設計士を配置

設計士を各支店に配属しており、お客様のご設計士を各支店に配属しており、お客様のご
要望に対して迅速に対応しています要望に対して迅速に対応しています

設計士とのプランニングの風景設計士とのプランニングの風景

設計士の人数設計士の人数 ３２名３２名
((内訳内訳))社内設計士：１２名社内設計士：１２名 社外設計士：２０名社外設計士：２０名

（ 成（ 成22 年年 在）在）

要望に対して迅速に対応しています。要望に対して迅速に対応しています。
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（平成（平成2424年年44月月11日現在）日現在）



インテリア・コーディネート（内部仕様）インテリア・コーディネート（内部仕様）インテリア・コーディネート（内部仕様）インテリア・コーディネート（内部仕様）

エクステリア・コーディネート（外部仕様）エクステリア・コーディネート（外部仕様）エクステリア・コーディネート（外部仕様）エクステリア・コーディネート（外部仕様）
⑥⑥⑥⑥ 【【資材部資材部】】【【資材部資材部】】

打ち合せ打ち合せ

リ デ （外部 様）リ デ （外部 様）リ デ （外部 様）リ デ （外部 様）

プランニングプランニング（（間取り間取り、、外観外観））の決定後の決定後、、内内
部仕様部仕様、、外部仕様の打ち合わせに入ります外部仕様の打ち合わせに入ります。。
平均週平均週11回のペースで行い回のペースで行い 約１ヶ月でお客約１ヶ月でお客

仕様（設備）仕様（設備）

平均週平均週11回のペ スで行い回のペ スで行い、、約１ヶ月でお客約１ヶ月でお客
様毎の自由設計による仕様を決定させます様毎の自由設計による仕様を決定させます。。

仕様（設備）仕様（設備）

キッチンキッチン、、ユニットバスユニットバス、、壁紙等の内部仕様壁紙等の内部仕様、、
機能門柱機能門柱、、外構等の外部仕様のそれぞれを外構等の外部仕様のそれぞれを
主要メーカーの商品から自由に選択できる主要メーカーの商品から自由に選択できる
のがのが、、当社の特徴です当社の特徴です。。

コーディネーターとの打ち合せ風景コーディネーターとの打ち合せ風景 各支店にコーディネーターを配置各支店にコーディネーターを配置

インテリアコーディネーターを各支店に配置インテリアコーディネーターを各支店に配置
しておりしており お客様のご要望に迅速に対応してお客様のご要望に迅速に対応して

＜ご希望によりメーカーショールームのご案内もします＞＜ご希望によりメーカーショールームのご案内もします＞
しておりしており、、お客様のご要望に迅速に対応してお客様のご要望に迅速に対応して
いますいます。。

インテリアコーディネーターの人数：２４名インテリアコーディネーターの人数：２４名
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（平成（平成2424年年44月月11日現在）日現在）



融資・諸手続き融資・諸手続き【【支店統括部支店統括部】】融資・諸手続き融資・諸手続き【【支店統括部支店統括部】】⑦⑦

住宅総合保険のご提案住宅総合保険のご提案

大切な我が家の万が一に備えるための、火災大切な我が家の万が一に備えるための、火災
保険・地震保険のご提案からお申込みまでを保険・地震保険のご提案からお申込みまでを
サポートしています。サポートしています。

諸手続きの代行・ご案内諸手続きの代行・ご案内

住宅 購入 あたり住宅 購入 あたり 登記申請等登記申請等 必要とな必要とな

サポ トしています。サポ トしています。

住宅の購入にあたり住宅の購入にあたり、、登記申請等登記申請等、、必要とな必要とな
る様々な手続きをお客様に代わって申請いたる様々な手続きをお客様に代わって申請いた
しますします。。またまた、、住民票の移動などお客様に実住民票の移動などお客様に実
施いただく手続きも随時ご案内いたします施いただく手続きも随時ご案内いたします

住宅ローン申込み住宅ローン申込み

施いただく手続きも随時ご案内いたします施いただく手続きも随時ご案内いたします。。

当社支店あるいは金融機関店舗にて住宅当社支店あるいは金融機関店舗にて住宅
ローン申込みの手続きをご案内いたしますローン申込みの手続きをご案内いたします。。
必要書類のご説明から金融機関との日程調必要書類のご説明から金融機関との日程調

サポート担当者と融資についてのご相談サポート担当者と融資についてのご相談

必要書類のご説明から金融機関との日程調必要書類のご説明から金融機関との日程調
整まで整まで、、総勢２４名のサポート担当者が総勢２４名のサポート担当者が、、住宅住宅
ローンのお申込みに必要となる全ての手続きローンのお申込みに必要となる全ての手続き
を最初から最後までお手伝いしていますを最初から最後までお手伝いしています。。
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を最初から最後までお手伝いしていますを最初から最後までお手伝いしています。。



⑧⑧ 着工・施工着工・施工 【【建設部建設部】】⑧⑧ 着工・施工着工・施工 【【建設部建設部】】

着工着工

プランプラン、、仕様を決定し仕様を決定し、、お客様の了承を頂いた後お客様の了承を頂いた後、、
建築確認申請を提出建築確認申請を提出、、確認済証の交付を受け確認済証の交付を受け、、
すみやかに着工しますすみやかに着工します。。

施工施工

着工から引渡しまで約４ヶ月です着工から引渡しまで約４ヶ月です。。すべての施工すべての施工着工から引渡しまで約４ヶ月です着工から引渡しまで約４ヶ月です。。す ての施工す ての施工
現場に現場監督を配置し現場に現場監督を配置し、、総勢２５名の現場監督総勢２５名の現場監督
が責任をもって施工管理していますが責任をもって施工管理しています。。

基礎の完成基礎の完成

（施工管理有資格者）（施工管理有資格者）（施工管理有資格者）（施工管理有資格者）
一級建築施工管理技士一級建築施工管理技士 99名名
二級建築施工管理技士二級建築施工管理技士 1818名名
一級土木施工管理技士一級土木施工管理技士 ４名４名
二級土木施工管理技士二級土木施工管理技士 ４名４名

自社施工体制自社施工体制

二級土木施工管理技士二級土木施工管理技士 ４名４名

（平成（平成2424年年44月月11日現在）日現在）

自社施工協力会社を組織化し自社施工協力会社を組織化し、、現在１３８社の規現在１３８社の規
模となっております模となっております。。この他１８社の施工業者をこの他１８社の施工業者を
活用しております活用しております いずれも当社創業以来いずれも当社創業以来 長年長年
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活用しております活用しております。。いずれも当社創業以来いずれも当社創業以来、、長年長年
の取引関係にあり信頼関係を築いていますの取引関係にあり信頼関係を築いています。。工事の風景工事の風景



⑨⑨ 引渡引渡 【【支店統括部支店統括部】】⑨⑨ 引渡引渡 【【支店統括部支店統括部】】

竣工（建物完成）竣工（建物完成）

社内の品質管理グループの厳しい社内検査社内の品質管理グループの厳しい社内検査
完了後完了後、、お客様自らの立会による検査を実施お客様自らの立会による検査を実施

竣工（建物完成）竣工（建物完成）

いただきいただき、、建物の仕上がりを最終確認して頂建物の仕上がりを最終確認して頂
きますきます。。

ローン実行ローン実行

引渡日に合わせて引渡日に合わせて ロ ンを実行していただロ ンを実行していただ引渡日に合わせて引渡日に合わせて、、ローンを実行していただローンを実行していただ
きき、、残代金の入金が終わると引渡となります残代金の入金が終わると引渡となります。。

引渡引渡

鍵、保証書、検査済み証等をお渡しし、契約鍵、保証書、検査済み証等をお渡しし、契約鍵、保証書、検査済み証等をお渡しし、契約鍵、保証書、検査済み証等をお渡しし、契約
から約６カ月後には、お客様のオーダーメイから約６カ月後には、お客様のオーダーメイ
ドによる住まいが完成します。ドによる住まいが完成します。

引引 渡渡
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引引 渡渡



当社の顧客層当社の顧客層

住宅の第一次取得者層がメインターゲット住宅の第一次取得者層がメインターゲット

 顧客の約７５％が２０代、３０代顧客の約７５％が２０代、３０代

 約７０％が年収６００万円以下約７０％が年収６００万円以下

顧客年齢構成 顧客年収構成

「持てる家」を提案することで、買えると「気付かせる」営業「持てる家」を提案することで、買えると「気付かせる」営業

20～30歳 20.6%

31～35歳 30 4%

400万円以下 16.0%

401～500万円 29 6%

顧客年齢構成 顧客年収構成

31～35歳 30.4%

36～40歳 23.8%

41～45歳 12 8%

401～500万円 29.6%

501～600万円 23.6%

601～700万円 14 2%41～45歳 12.8%

46歳以上 12.4%

平均年齢 36 7歳

601～700万円 14.2%

701万円以上 16.6%

平均年収 557万円平均年齢 36.7歳

平均販売価格 35 560千円

平均年収 557万円

（ご参考）平均販売価格（平成24年８月期第2四半期）
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平均販売価格 35,560千円

※土地のみ、建物のみの販売を除く



（ご参考） 株主優待・配当金推移（ご参考） 株主優待・配当金推移

連結連結配当性向配当性向 2020％以上を経営方針に安定した％以上を経営方針に安定した利益還元を利益還元を実施実施

400

4,000
記念配当

期末

【配当金】

*株式分割を遡及修正しております

2503,000

3,500
期末

第2四半期

1 500

1,500 
1,700 

1,700 

1,800 1,800 1,800 1,800 

1,900 

250

2,500

1,250 

1,375 

1,500 

1,500

2,000

938 

1,250 
1,375 

1,500 1,500 
1,700 

1,800 1,800 1,800 1,800 
1,900 

1,000

500
H14.8期 H15.8期 H16.8期 H17.8期 H18.8期 H19.8期 H20.8期 H21.8期 H22.8期 H23.8期 H24.8期

（配当性向） 20.3% 21.0% 28.4% 23.8%  24.4%     23.0% 23.6%  56.5%    32.0% 25.9% 27.4%

(予定)
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（ご参考）株価推移（ご参考）株価推移

300,000

18 000 00

20,000.00

日経平均株価
（右目盛）

当社株価
（左目盛）

（円） （円）

250,000
16,000.00

18,000.00

②
公募増資

（右目盛）（左目盛）

200,000

12 000 00

14,000.00

公募増資
２，０００株
第三者割当増資
３００株

⑥
公募増資
１６，０００株
第三者割当増資
１ ５２１株

150,000 10,000.00

12,000.00

H14/7H14/7 H16/8H16/8 H17/4H17/4 H17/12H17/12 H21/8H21/8

１，５２１株

H16/10H16/10

H24/3H24/3

100,000
6,000.00

8,000.00

名証・東証
２部上場

H14/7H14/7

名証・東証

H16/2H16/2

H16/8H16/8 H17/4H17/4 H17/12H17/12 H21/8H21/8 H24/3H24/3

50,000
4,000.00

２部上場 名証・東証
１部指定

①
株式分割
１→２

H15/10H15/10

④
株式分割
１→２

⑤
公募増資
１０ ０００株

③
株式分割
１→２

⑦
公募増資

0 0.00

2,000.00
１ ２ １→２ １０，０００株

第三者割当増資
１，５００株

公募増資
１３，０００株
第三者割当増資
１，９５０株
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※株価は、株式分割に伴う影響を遡及修正しております。



お問い合わせ先お問い合わせ先

株式会社サンヨーハウジング名古屋株式会社サンヨーハウジング名古屋

取締役執行役員取締役執行役員 経営企画室長経営企画室長 小原小原 昇昇

〒〒467467--0842 0842 名古屋市瑞穂区妙音通三丁目名古屋市瑞穂区妙音通三丁目3131番地の番地の11

TEL:052TEL:052--859859--0134   FAX:0520134   FAX:052--859859--09350935

ee--mail: ir@sanyomail: ir@sanyo--hn.co.jphn.co.jp

将来見通しに関する注意事項

本資料につきましては投資家の皆様への情報提供のみを目的としたものであり 売買の勧誘を目的と本資料につきましては投資家の皆様への情報提供のみを目的としたものであり、売買の勧誘を目的と
したものではありません。本資料における将来予想に関する記述につきましては、目標や予測に基づ
いており、確約や保証を与えるものではありません。また、将来における当社の業績が、現在の当社の
将来予想と異なる結果になることがある点を認識された上で、ご利用ください。また、業績等に関する
記述につきましても、信頼できると思われる各種データに基づいて作成されていますが、当社はその
正確性、安全性を保証するものではありません。本資料は、投資家の皆様がいかなる目的にご利用さ
れる場合においても、お客様ご自身のご判断と責任においてご利用されることを前提にご提示させてい
ただくものであり 当社はいかなる場合においてもその責任は負いません
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ただくものであり、当社はいかなる場合においてもその責任は負いません。


